非师范英语专业（商务方向）学生考证、就业、实践指导讲座
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1、 与英语专业和商务有关的各类证书

1、 TEM-4 and TEM-8

2、 CET-6

3、 剑桥商务英语证书(BEC)

www.CambridgeESOLcn.org
www.CambridgeESOL.org/BEC
4、 英语口、笔译证书(上海外语口译证书：www.shedu.net/study/)
5、 外销员资格证书（浙江人事考试网网址：www.zjks.com）
6、 国际商务单证员资格证书（全国国际商务单证培训认证考试中心网站：http://www.icd.net.cn/main.asp）
7、 国际商务跟单员岗位资格证书

8、 报关员岗位资格证书：bgy．customs．gov．cn报关员资格考试网
	绍兴海关人教科
	绍兴市胜利东路 0575—5229761
	过锦园


9、 导游资格证（无忧考网：http://www.51test.net）
10、教师资格证

2、 商务英语专业学生就业方向、毕业去向

1、 报考研究生（本专业或相关专业均可考虑）（考研与经济条件问题）
2、 报考国家级和省级公务员（进出口商品检验局、海关、外经贸委、招商局、公安局进出入境管理等部门）(http://www.mop.gov.cn（人事部网站）http://gwy2006.mop.gov.cn（人事部网站公务员考试报名首页）
3、 教师（各地职业高中、高等职业技术学院、职业中专、民办学校等）

4、 外销员、单证员、跟单员、报关员、翻译等（各级进出口公司、涉外企业、外资企业、外资机构等）

5、 国际业务结算审单员（国家五大银行之各级银行、外资银行等）

6、 导游（各旅行社；境外导游：国旅、海外旅行社等）

3、 考证与就业

本人认为，TEM-8是每个英语专业学生（无论是师范类还是非师范类）考证的首选，因为它最能证明你的英语专业水平；对非师范英语专业（商务方向）学生来说，其次是BEC和口、笔译证书。有志于外销工作的学生应报考BEC和外销员资格证书和/或国际商务单证员证书、和/或报关员资格证书、和/或国际商务跟单员证书；有志于教师工作的学生应报考BEC和教师资格证；有志于导游工作的学生应报考外语类导游资格证（出境导游证）和口译证书。

4、 职业规划建议

1． 定位应从自身的实际和市场的需求出发；（人生目标和追求；我有做好这个工作的能力和信心吗？这个工作会让我快乐吗？多了解政策和人才市场的需求信息）

2． 职业规划应从大一开始；（有针对性的学习；注重实用技能的培养；社会实践）

5、 择业建议

1、 先下手为强，就业选择应趁早：大四第一学期开学或中期应开始；

2、 眼光要看得远些、宽些；

3、 关于就业中的“专业对口”问题，适合就行：1）能力；2）喜欢；

4、 标准之一：锻炼机会

6、 专业学习与实践建议

1、 抓好英语语言技能的基本功。

- 大一和大二阶段，应注重语音、语调，全面提高听、说、读、写、译等各方面的基本技能。

2、 TEM-8和考研准备应作为高年级阶段的学习重点。

- 对一个英语专业的学生而言，任何证书都比不过一张TEM-8证书有份量。扩大阅读量（尤其是文学原著的阅读）尤为重要；

- 考研应早下决心，早做准备，及时了解有关信息。

3、 关于专业外的课外阅读，当然是越多越好，但时间有限，建议读些有关涉外礼节、礼仪、文化与交际等方面的书籍

4、 大学学习阶段的社会实践必不可少。

- 边学习边实践，充分利用寒、暑假时间进行社会实践；

- 根据自己的就业意向选择实践单位；

- 善于把有限的实践时间用在今后可能对工作有益的实践课程上；

- 学习与实践相互促进，善于在实践中发现自己欠缺哪些专业知识，及时冲电，对学习有较好的促进作用。

7、 关于外销员考试、单证员资格考试、跟单员资格考试的一些看法

几乎所有的外贸生产企业/工厂/公司都在大力的拓展规模。由此而来的问题就是专业人才的缺乏。我们这里讲的专业人才必须具备两个方面的能力：

A． 贸专业知识，包括贸易，金融，外语等。
B． 品专业知识，主要是面料，服装知识。不一定很精通，但必须有基本的了解

现在，这种专业人员是非常难找的。工厂的技术工人有着很好的专业知识，但文化素质差，更不要说外贸/外语了。经贸院校的毕业生理论知识很好，但没有实际操作经验，更不要说纺织品专业知识了。所以，既懂外贸，又懂商品的人才，现在非常紧缺。

1） 外销员考试：

这个考试是一个资格考试，作为一个业务员（外销员），应该是有这个证书才可以做业务的。但各个外贸公司对这一点并无所谓，只要你能做业务，能赚钱，公司才不管你有没有证书。这个证书介于有用和无用之间，建议经贸专业毕业生在进外贸公司的第一年就去考到手。毕竟是一个行业内的资格认证，有了对于工作上的发展好一点，而且刚毕业，书本知识还记得牢，容易考过。该证书5年有效，5年后要参加一个简单的复考，再换一个新证。很多人也就不去换了。老师闭着眼睛考，业务员闭着眼睛答。每个人都能过。 
2）单证员资格考试

单证工作是外贸业务中相对独立的一个部分，所以它可以被分割出来作为一个单独的工种。具体就是根据信用证缮制各种结汇文件（发票，装箱单，产地证等）。属于比较低级的劳动。考一个证书对找工作应该有一定帮助，但是想由此发展成业务员是不可能的。在10年前的外贸公司可能行，当时毕业生（业务员性质的）进公司后都要去打一两年单证，才可以去业务科。但是后来各公司从节约成本角度出发，都在社会上招聘一些小女孩做专职单证员。毕业生进公司后，在单证科实习一段时间就去业务科了。所以，该资格考试对有志从事该工种的人有用。但从事该职业没什么前途。
3）跟单员资格考试

我个人觉得这个考试真是不知所谓。近乎骗钱。要知道外贸跟单员几乎就是一个业务员，任何业务员都是从跟单员干起的。在跟单的阶段，跟着师傅学习商品知识，并且将理论知识与实际工作结合起来，为以后独立工作打基础。一般需要两年时间。而最重要的就是商品知识的学习，不同的外贸公司经营不同的产品。那么，你如果是做服装的，你就要学面料，服装，做箱包的，就去学箱包，等等。所以，这个跟单员培训班到底准备教那一种产品知识呢？所有的产品？不可想象。可是如果不教产品知识，跟单又从何谈起呢？岂不是又回到学校理论课的老路上了？以上是我的一些看法，对与不对仅供参考。 我只是看到毕业生们为找一份工作的焦虑，对未来命运的不可测而担忧。 实在不忍心他（她）们盲目的来回于各种培训班，去考一堆没人会注意的证书，肥了那些打着教育的旗号，昧着良心赚取可怜的学生仅有的一点钱财。而我作为一个做了11年的外贸业务员，真心希望同学们能清醒的看到什么才是你们欠缺的，什么才是外贸公司需要的。希望能有所帮助。
